Sales Manager

Thrane

communication systems

Lars Thrane A/S s@ger en erfaren og kompetent salger, som skal hjaelpe med at handtere salg i vores globale
partner- og distributionsnetvaerk. Derudover, og i samarbejde med vores nuvaerende salgsteam, hjaelpe med at
videreudvikle vores salgskanaler og have fokus pa nuvaerende samt nye produkter.

Vi er en virksomhed i kraftig vaekst og kommer til at lancere en raekke nye produkter indenfor satellit- og

radiokommunikation i den naermeste fremtid.

Du far muligheden for at vaere med til at satte dit praeg i en salgsafdeling og i en virksomhed, der udvikler,
producerer og selger verdensfgrende satellit- og radiokommunikationsprodukter. Vi er en virksomhed, hvor
innovation, initiativ og drive foregar i en dben og afslappet atmosfaere.

Jobbeskrivelse

Du vil arbejde i et mindre dedikeret salgsteam, hvor du vil
have stor indflydelse pa dit daglige arbejde. Vi salger vores
produkter via et globalt partner- og distributionsnetvaerk med
mere end 100 distributgrer fordelt over hele verden. Du vil

fa en stor kontaktflade til partnere og distributerer og fa en
meget afvekslende hverdag med meget varierende opgaver.

Du vil have en kontakt og kommunikation til andre afdelinger
i virksomheden, herunder: udviklingsafdelingen, indkab,
support og produktion.

Fglgende arbejdsomrader og opgaver vil vaere en del af
jobbet:

«  Afhangig af din erfaring og tidligere jobs vil du f3
ansvaret for salget af produkter til et geografisk omrade
og/eller handtere et specifikt produktomrade

e Duskal arbejde med udvikling og salg indenfor dit
ansvarsomrade og sgrge for at vores partnere og
distributagrer har tilstraekkelig med viden om vores
produkter (nuvaerende og fremtidige)

»  Du skal vaere med til at na fastlagte salgsbudgetter og
levere forecast i forhold til indkgb og produktion

»  Duskal hjaelpe vores partnere og distributarer med
kundeprojekter og sikre, at de far den n@dvendige hjzelp
til at komme i mal

»  Duskal vaere med til at traene vores partnere og
distributarer, s de er bedst mulig rustet til at praesentere
og sa&lge vores produkter i et globalt marked (onsite og/
eller remote)

*  Duskalvaere med til at repraesentere virksomheden pa
udstillinger og events

*  Duskal hjeelpe med at besvare lettere tekniske spargsmal,
som vores partnere og distributgrer matte have til vores
produkter

*  Duskal komme med feedback fra partnere og
distributagrer, som virksomheden kan bruge i en
opdatering eller i en videreudvikling af vores produkter

*  Duskal forvente minimum 30 rejsedage om aret

Krav
« Viforventer, at du enten har en kommerciel eller teknisk
baggrund

e Duskal have erfaring fra en anden virksomhed med salg
af tekniske produkter - gerne branchekendskab til det
maritime professionelle marked

« Du harerfaring med opbygning af et partner- og
distributionsnetvaerk

«  Duskal kunne fokusere pa fastlagte salgsbudgetter og
komme i mal

e Duergodtil at reprasentere virksomheden og kan stille
dig frem foran et starre publikum

»  Flydendeiengelsk - sdvel skriftligt som mundtligt

Foretrukne kvalifikationer

»  Detvilveere en fordel, hvis du har kendskab til salg af
produkter indenfor Global Maritime Distress and Safety
Services (GMDSS)

«  Du har maritim brancheerfaring og har gode relationer
til partnere og distributgrer i det globale eller regionale
marked

Hvad vi kan tilbyde

Arbejde i en ung virksomhed med interessante teknologier,
hgjt tempo og hvor vejen til beslutninger er kort, og dialogen
er uformel. Du vil have stor indflydelse pa dit arbejde og vaere
med til at praege udviklingen og hverdagen i en virksomhed,
som kommer til at lancere mange nye produkter og vaekste de
kommende ar.

Vi tilbyder fleksible arbejdstider, helbredssikring, gratis frugt,
ugentlig morgenmad, flere arlige aktiviteter. Vi vaerdsatter en
sund balance mellem arbejde og privatliv.

Lgnnen er baseret pa kvalifikationer.

Hvordan ansgger du

Send venligst dit CV til: info@thrane.eu

Hvis du har spgrgsmal, er du velkommen til at ringe til os
pa: +45 88 30 10 00. Vi vurderer ansggninger lgbende, da vi
gnsker at besaette stillingen hurtigst muligt, men vi er ogsa
parate til at vente pa den rette kandidat.

THRANE.EU

Lars Thrane A/S blev grundlagt i sommeren 2014. Virksomheden udvikler og producerer maritimt navigations- og kommunikationsudstyr

til bade professionelle og fritidsfartajer. Det er strategien og malet at udvikle og producere de bedste produkter til verdensmarkedet. Siden
farste dag har vi labende udvidet vores R&D-afdeling i takt med udviklingen af nye produkter og vores produktion pd baggrund af en stigende
eftersporgsel.



